
현장실습 체험 수기

제목 U-BioMed에서의 경험

1. 현장실습을 통해 달성하고자 한 목표 및 계획

학교에서 배울 수 없는 것을 배워보고자 목표를 잡았고, 그 계획에 대해서는 시작 전 까지는 사실 

무에 해당했습니다. 그러나 현장실습이 시작되고 나서 사무직으로서의 경험이 거의 무지에 가까웠

던 저는 계획도 없고 경험도 없었기에 첫날에 많이 당황하였습니다. 회사로부터의 첫 퇴근 후, 저

는 2 달간 직장 내 예절과 직장생활을 할 때 지켜야할 행동 수칙들을 몸에 익히고자 하는 구체적

인 목표를 수립하였고 그것을 달성하기 위해서는 가장 먼저 사수의 행동을 보고 익히는 것이 중

요하다고 생각하여 사수가 하는 일들을 조금씩 익혀나가고자 계획을 수립하였습니다.

2. 기업에서의 업무 내용 및 현장 적응 노력

저의 주요 업무부서는 마케팅이었습니다. 마케팅에 대해 항상 관심은 있었지만, 전공분야가 아

니여서 전문지식은 없었고 2달간 회사에 빚지고 가지 말자는 생각으로 보다 원활한 업무를 수

행하기 위해도서관에서 마케팅에 관련된 책을 참고하기도 하고 일상생활 속에서도 기업들의 마

케팅 하는 방법, 노하우를 알아보고자 수시로 보이는 광고들을 찾아보고 또 노트정리를 하는 

등의 노력을 했었습니다.

3. 현장실습을 통해 배운점 및 보람

현장실습을 통해 가장 저에게 큰 도움이 된 것이 무엇이냐 라고 물으신다면 저는 직장 내 예

의, 매너, 그리고 직장동료 혹은 상사와의 교류하는 방법이라고 얘기할 것입니다.

그만큼 제가 다년간 아르바이트를 해오며 겪었던 사회생활과는 전혀 다른 부류의 사회생활이

었고 달랐던 만큼 힘든 점도 많았지만, 그것을 극복해가며 제가 잘못 되었던 부분들을 알게 

되었고 잘못된 부분을 고침으로써 상사와 동료들에게 인정을 받고 하는 과정에서 큰 보람을 

느꼈습니다.

4. 진로탐색/취업과의 연계 경험담 및 취업 성공을 위한 각오

남들은 고작 2달, 그것도 정식으로 일을 하는 게 아닌 고작 현장실습으로 나가서 일한 것 뿐 

이라고 치부할 수도 있지만, 저는 여태껏 방학 혹은 대학생활 중에 가장 저에게 영향력이 컸

던 2개월이라고 생각합니다. 이번 현장실습을 통해 쉬이 요즘 뉴스를 통해 볼 수 있는 헤드라

인인 ‘취업시장 문 또 좁혀졌다.’ 라는 언론은 그저 통계학적 수치로 분석한 결과라는 것을 알

게 되었고 저 또한 대기업에만 국한되어있었던 제 취업눈높이를 조금만 낮춘다면 좋은 일자리

를 구하여 첫 사회생활을 시작할 수 있으리라 생각이 들었습니다.



관련 사진 및 설명
<제품사진 촬영>

제조업에선 판매하는 제품에 대한 사진이 가장 

중요하므로 전용카메라로 제품을 찍고 그 

사진으로 자사홈페이지 및 SNS홍보에 사용함.

<제품 발송>

수령인에게 제품을 보내기 전 제품의 수량 및 

불량확인 후 발송 및 발송에 필요한 서류작업.

<제품사용 후기 문의 및 관리>

브랜드파워가 아직 부족한만큼 사람들에게 

샘플용으로 제품을 권한 후 후기 작성.

<번역작업>

영문-국문으로 / 국문-영문

<전성분 분석 및 블로그기재>

전성분사전이라는 게시판을 블로그에 생성 후 

<화장품 아웃박스 디자인 고안>

신제품의 화장품 박스의 외관디자인 고안.



화장품 전성분을 기재


